
UN INCENTIVO PARA
LA ELECTROMOVILIDAD 
El Plan Moves III ofrece ayudas 
económicas para animar a la compra 
de vehículos limpios (eléctricos puros 
e híbridos, principalmente) y para 
ampliar la red de puntos de recarga.

Jueves 18 de septiembre de 2025 



REDACCIÓN 
 Logroño.  El Director General de Em-
presa, Energías e Internacionaliza-
ción del Gobierno de La Rioja, Ama-
deo Lázaro, informó el pasado día 
30 de junio, de la apertura de la con-
vocatoria del nuevo Plan Moves III 
para este año 2025, que está do-
tada con 2.516.966 euros y preten-
de, según explicó antes los medios 
de comunicación, «incentivar la com-
pra de vehículos eléctricos, así como 
el despliegue de infraestructuras 
de recarga en La Rioja». 

Este programa de incentivos –fi-
nanciado en esta edición con fon-
dos del Estado a través del Ins-
tituto para la Diversificación y Aho-
rro de la Energía (IDAE), tal y como 

ha quedado establecido en el Real 
Decreto-Ley 3/2025, de 1 de abril– 
considera potenciales beneficiarios 
a los vehículos híbridos enchufa-
bles, coches eléctricos o de hidró-
geno, tal y como hacían las convo-
catorias precedentes, precisó Lá-
zaro. 

La nueva convocatoria arrancae-
se mismo día y permanecerá abier-
ta hasta el 31 de diciembre de 2025, 
apuntó. 

El Plan Moves se aprobó en 2021 
con una dotación económica de 400 
millones con cargo al Plan de Re-
cuperación, Transformación y Re-
siliencia (PRTR) para fomentar la 
adquisición de vehículos eléctricos 
con ayudas que, por ejemplo, alcan-
zan hasta los 7.000 euros para los 
turismos, si la compra va acompa-
ñada del achatarramiento de otro 
automóvil, o hasta el 70 % del cos-
te de implementación de punto de 
recarga por particulares. Se trata 
de una ayuda estatal cuyas bases 
reguladoras diseñó y publicó el Es-
tado en R.D. 266/2021, mientras 
que las comunidades autónomas 
son las encargadas de realizar las 
convocatorias. En La Rioja, el órga-
no de gestión es la Dirección Gene-
ral de Empresa, Energías e Interna-
cionalización. 

En este sentido, Lázaro recordó 

que, aunque en reiteradas ocasio-
nes se ha trasladado al Ministerio 
la conveniencia de avanzar hacia un 
modelo de apoyo basado en deduc-
ciones fiscales para la adquisición 
de vehículos y en una mayor sim-
plificación administrativa, esta nue-
va convocatoria conserva aún la es-
tructura establecida por el Real De-
creto de 2021, diferenciándose úni-
camente en que no contará con fi-
nanciación de los fondos MRR. 

7,9 millones aprobados 
A lo largo de convocatorias anterio-
res del programa MOVES, el Gobier-
no de La Rioja ha demostrado un 
firme compromiso con la eficiencia 
en la gestión pública, aceptando 
hasta cuatro ampliaciones del pro-
grama con el objetivo de maximi-
zar el impacto de los fondos dispo-
nibles. Un total de 1.571 expedien-
tes aprobados por importe de 7,8 
millones de euros 

En el anterior programa de ayu-
das a la movilidad eléctrica en La 
Rioja, que incluyó cuatro ampliacio-
nes, se presentaron un total de 1.711 
expedientes, de los que 913 corres-
ponden a la compra de vehículos 
eléctricos y 798 a la infraestructu-
ra de recarga. Con una inversión to-
tal de 7.881.270 euros, se aproba-
ron 1.571 expedientes, de los que 
888 se destinaron a la compra de 
vehículos y 683 para la infraestruc-
tura, que supusieron la instalación 
de 941 puntos de recargas. 

Respecto a la convocatoria del 
Plan Moves III para este año 2025, 
Lázaro estimó que en La Rioja se 
presentarán unas 636 solicitudes, 
293 para la compra de vehículos 
eléctricos y 343 para la instalación 
de puntos de recarga.

El Moves III repartirá ayudas a la nueva 
movilidad por valor de 2.516.966 euros

NUEVA LÍNEA. Se pretende incentivar el vehículo eléctrico y las infraestructuras de recarga

Un vehículo eléctrico 
recarga su batería 

en un punto público.  L.R

Punto de recarga eléctrica en una gasolinera.  L.R.

La convocatoria del 
Plan Moves III está 
abierta hasta el próximo 
31 de diciembre 

Los beneficiarios son 
los vehículos híbridos 
enchufables, eléctricos 
y también de hidrógeno
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LOGROÑO 
El Plan Moves III que lanzó el Go-
bierno de España como parte del 
Plan de Recuperación, Transforma-
ción y Resiliencia financiado con 
fondos europeos y que gestionan 
las comunidades autónomas –en 
La Rioja, las competencias corres-
ponden a Consejería de Economía, 
Innovación, Empresa y Trabajo Au-
tónomo, a través de la Dirección Ge-
neral de Empresa, Energías e Inter-
nacionalización– tiene un objetivo 
claro, facilitar la transición hacia 
una movilidad eléctrica. El Plan apor-
ta ayudas a la compra del vehículo 
limpio (eléctrio, híbrido enchufable 
y de pila de combustible) y también 
a la instalación de puntos de recar-
ga eléctrica. 

Las cuantías a percibir dependen, 
principalmente de si se deja o no 
un vehículo a achatarrar en el mo-
mento de la compra de un eléctri-
co por un particular y otro de los 
factores determinantes será el tipo 
de vehículo ‘limpio’ que se va a com-
prar.En el caso de los turismos, los 
vehículos eléctricos puros o los de 

pila de combustible tienen la mis-
ma consideración, y por tanto, los 
compradore de estos vehículos re-
cibirán una ayuda de 7.000 euros 
si dejan un coche a achatarrar o sim-

plemente de 4.500 si no dejan un 
vehículo.  

En el caso de los híbridos, la can-
tidad dependerá de la autonomía 
eléctrica que ofrezcan. Para poder 

percibir ayuda es necesario que ten-
gan homologados más de 30 kiló-
metros en cero emisiones. Si está 
entre 30 y 90, las ayudas a per-
cibir serán de 5.000 euros si entre-

gan un coche de combustión o de 
2.500 si no lo entregan. Si los híbri-
dos presentan más de 90 kilóme-
tros de autonomía eléctrica se en-
cuentran en el mismo caso que los 
eléctricos puros. Estas cuantías 
se pueden incrementar un 10% si 
el solicitante de la ayuda se encuen-
tra empadronado en un municipio 
de menos de 5.000 habitantes. 

Hay que tener en cuenta que el 
precio de partida de todos los vehí-
culos (eléctricos, híbridos o de pila 
de combustible) susceptibles de re-
cibir las ayudas del Plan Moves III 
no puede exceder 45.000 euros, 
salvo en el caso de los modelos eléc-
tricos de 8 y 9 plazas, en cuyo caso 
pueden alcanzar los 53.000 euros. 

Puntos de recarga 
La instalación de puntos de recar-
ga eléctrica instalados por particu-
lares también es susceptible de re-
cibir ayudas. En este caso, las cuan-
tías cubren una parte porcentual 
del desembolso realizado en la ins-
talación y ese porcentaja viene de-
finido en función de la ubicación de 
ese punto. 

En el caso de una ubicación ge-
neral, la ayuda será del 70% del de-
sembolso, pero si se sitúa en un mu-
nicipio de menos de 5.000 habitan-
tes, entonces la ayuda se eleva has-
ta el 80%. 

Las empresas u organismos pú-
blicos que soliciten ayudas están 
sujetas a otro tipo de requisitos y 
especificaciones.

Unas cuantías variables para facilitar 
la transición hacia la movilidad eléctrica

AYUDAS. Entregar o no un vehículo para achatarrar es el factor que determina la cantidad a percibir

Un conductor recarga su vehículo eléctrico en una estructura pública.  L.V.

Punto de recarga en un garaje particular.  L.R.
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Los incentivos económicos, siem-
pre son bienvenidos y más cuando 
detrás está el sano objetivo de re-
ducir las emisiones de gases con-
taminantes. Esa es la filosofía con 
la que se ha recibido desde el con-
cesionario Rioja Motor-Skoda la ter-
cera versión del Plan Moves. Sin 
embargo, Jorge Oruezabal, direc-
tor comercial de Skoda en Rioja Mo-
tor, considera que «tampoco con-
vendría dejar de todo de lado al vehí-
culo de combustión, que todavía 
tiene un nicho importante». 

En cualquier caso, para la propia 
marca checa del grupo Volkswagen, 
refuerza con descuentos esa medi-
da gubernamental (desarrollada con 
fondos europeos) y sigue trabajan-
do en el desarrollo de vehículos eléc-
tricos como el Elroq, Kodiaq o En-
yaq para adaptarse a las nuevas cir-
cunstancias sociales y del merca-
do. 

Para contribuir a paliar las defi-
ciencias del Moves y llegar a don-
de éste tarda en llegar (el pago de 
las ayudas), todo aquel que com-
pre un vehículo eléctrico y se bene-
ficie de las ayudas del Moves, si fi-
nancia el vehículo no necesitará 
descapitalizarse porque no necesi-
tará pagar las ayudas del plan de 
incentivos hasta que tenga que abo-
nar la cuota 24. Cabe suponer que 
para esa fecha, ya habrá recibido 
las ayudas porque la media en La 
Rioja está entre 12 y 18 meses. 

Estas circunstancias hacen que 
se pueda disfrutar de descuentos 
que rondan los 12.000 euros (con 
Plan Moves y descuentos de la mar-
ca incluidos) en la adquisición de 
modelos como el Skoda Elroq, un 
vehículo que ofrece hasta 250 kWh 
de potencia y ofrece autonomías 
que pueden alcanzar los 600 kiló-

metros, eliminándose así los pro-
blemas en los desplazamientos de 
distancia media. 

El nuevo Elroq, un coche muy ver-
sátil con una marcada línea depor-
tiva que no le hace perder capaci-
dad interior,  se asienta sobre la pla-
taforma MEB del grupo Volkswagen 
y cuenta con una longitud de 4.49 
metros, lo que permite –sin ser un 
coche ‘grande’ difícil de manejar– 
ofrecer a sus ocupantes unas pla-
zas confortables. 

Este modelo mantiene muchas 
semejanzas con su hermano ma-
yor, el Enyaq, y una de ellas es el di-
seño de su salpicadero con dos pan-

tallas, la tradicional tras el volante 
que ofrece al conductor los datos 
esenciales para la conducción, y 
otra mucho más grande en el cen-
tro del salpicadero, desde donde se 
maneja el sistema de infoentrete-
nimiento y muchas otras funciones 
que habitualmente utilizaban bo-
tones, desaparecidos en el Skoda 
Elroq. 

Está disponible con cuatro moto-
rizaciones diferentes, con distintas 
autonomías, pero el potencial com-
prador puede encontrar sin ningún 
problema una que se adapta a las 
necesidades de su movilidad coti-
diana y a un precio razonable.

RIOJA MOTOR - SKODA. El concesionario adelanta los incentivos del Moves para que el cliente no se descapitalice

Cuando las ayudas no son un problema

Jorge Oruezabal, director comercial del concesionario Skoda en Logroño .  F.D.

Concesionario de Rioja Motor - Skoda.  F.D.
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En Auto Agrisa, concesionario ofi-
cial Volvo para La Rioja, saludan con 
agrado medidas como las impulsa-
das por el Plan Moves III, «desde 
nuestra experiencia, el Plan Moves 
ha supuesto un impulso muy im-
portante para la movilidad eléctrica 
en España. Muchos clientes que an-
tes descartaban la compra de un 
vehículo eléctrico por su precio, aho-
ra se lo plantean seriamente gra-
cias a las ayudas de hasta 7000€», 
explica José de Goñi, jefe de ven-
tas de la marca sueca, a lo que Sara 
González –responsable de márke-
ting y asesora comercial– añade: 
«El plan ha generado mucho más 
interés por la movilidad sostenible. 
Hoy en día, cada vez más clientes 
preguntan directamente por coches 
eléctricos o híbridos con la inten-
ción de acogerse a estas ayudas».  

Volvo ofrece varios modelos que 
se pueden acoger a los beneficios 
del Plan Moves. En esa lista figuran 
los EX30, EX40, EC40 como vehí-
culos 100% eléctricos y el Volvo 
XC60 como vehículo híbrido enchu-
fable. 

Los beneficios que ofrece el Plan 
Moves III a los compradores se po-
nen claramente de manifiesto en 
modelos como el EX30, que parte 
de 32.700€ en su versión más bá-
sica, pero que gracias a las ayudas 
que ofrece el programa del Gobier-
no de España –gestionado por las 
comunidades–, los compradores 
pueden acceder hasta a 7.000 € de 
ayuda (con achatarramiento de vehí-
culo antiguo) por lo que se pue-
den encontrar con un modelo eléc-
trico que apenas supera los 25.000 
euros. 

José de Goñi describe ese vehí-
culo, el SUV eléctrico más accesi-
ble de Volvo, como un modelo que 

acerca la movilidad eléctrica a todo 
el mundo. « Ya ha dejado de ser una 
opción de futuro para convertirse 

en una realidad y lo ejemplifica nues-
tro Volvo EX30 que combina dise-
ño compacto, con tecnología avan-
zada, sostenibilidad y un precio com-
petitivo».  

El nuevo Volvo EX30 se posicio-
na «como una de las mejores alter-
nativas del mercado. Más aún, si te-
nemos en cuenta las ayudas del 
Plan Moves III, que pueden redu-
cir su precio final de forma signifi-
cativa», reconoce uno de los res-
ponsables de la marca sueca en Lo-

groño. «El Volvo EX30 es un SUV 
100 % eléctrico que hereda el ADN 
de la marca  en un formato más com-
pacto: apenas 4,23 metros de lar-
go. Su diseño interior destaca por 
su minimalismo funcional, materia-
les reciclados y un alto nivel de con-
fort», apunta y añade que «el EX30 
es el Volvo con la menor huella de 
carbono fabricado hasta la fecha». 

El EX30 ofrece autonomía de has-
ta 476 km, pudiendo elegir entre 
una tracción trasera o su versión 

Twin Motor con tracción total y una 
aceleración de 0 a 100 km/h en solo 
3,6 segundos. Además, su sistema 
de recarga rápida permite pasar del 
10 % al 80 % en solo 26 minutos. 

El EX30 ha recibido las 5 estre-
llas Euro NCAP (la máxima puntua-
ción que otorga el instituto indepen-
diente que controla la seguridad), 
cuenta con los sistemas de seguri-
dad integrados de serie y un eco-
sistema totalmente digital con Goo-
gle integrado.

VOLVO-AUTO AGRISA. El concesionario logroñés ofrece vehículos de alta gama con los grandes descuentos del Moves

Vehículos premium muy competitivos

José de Goñi y Sara González, con uno de los Volvos que es beneficiario de las ayudas del Plan Moves.  F.D.

Se puede acceder  
a un Volvo EX30,  
un SUV Premium 
eléctrico,  por poco  
más de 25.000 euros
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Nissan inauguró recientemente, de 
la mano del grupo Blendio, sus nue-
vas instalaciones en Logroño (Ave-
nida de Mendavia, 11). La ocasión 
fue aprovechada por el CEO de la 
marca en España, Christian Costa-
ganna, para visitar el nuevo conce-
sionario riojano y dar su visión del 
Plan Moves III.  

Costaganna señaló que, en su opi-
nión, el plan de incentivos puesto  
en marcha por el gobierno español 
con fondos europeos (y gestión au-
tonómica) «debe tener continuidad  
y de mucho más fácil acceso». Ade-

más, apuntó a que el hecho de que 
en muchos casos se tarde entre uno 
y dos años en recibir las ayudas a 
la compra del vehículo eléctrico le 
restan efectividad «por ello, por 
ejemplo, las operadoras de leasing 
son muy reacias a acercarse al vehí-
culo eléctrico. No hay confianza». 

El máximo responsable de la mar-
ca japonesa en España apuntó a un 
sistema fiscal que se ha utilizado 
en otros países europeos (cuyos 
mercados él conoce bien, por ha-
ber sido su destino laboral anterior) 
y que llevan las ayudas al sistema 
fiscal, «con IVAs que se sitúan en 

el 0%. Eso resulta una ayuda inme-
diata en el momento de la compra  
y simplifica la gestión. Luego, pasa-
do un tiempo se va volviendo a la 
situación normal, por ejemplo, re-
cuperándolo para coches que tie-
nen un precio superior a 50.000 eu-
ros». 

La inauguración de las instalacio-
nes y aprovechando la presencia de 
una parte de sus directivos fue apro-
vechada por Nissan Blendio para 
presentar el nuevo Micra eléctri-
co. Un vehículo que da continuidad 
a las cinco generaciones preceden-
tes y que entra entre los que se pue-
den beneficiar de las ayudas del 
Plan Moves. 

El Micra es un vehículo de «súper 
eficiente» por los responsables de 
la marca japonesa. Cuenta con dos 
variantes de 120 y 150 CV, y una 
autonomía de 415 kilómetros, por 
lo que ya ésta no supone un freno 
a la utilización de este modelo, que 
además, puede recuperar una car-
ga para otros 300 kilómetros con 
sólo 30 minutos de carga. 

El CEO de Nissan pide un Plan Move 
con continuidad en el tiempo y más ágil

NISSAN. Christian Costaganna asistió a la inauguración de las nuevas instalaciones en Logroño

Nuevas instalaciones de Nissan en el Polígono de Cantabria.  F.D. 

Iker Ramos, nuevo responsable del concesionario en Logroño.  F.D.
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BYD ha sido una de las últimas mar-
cas en establecerse en La Rioja. El 
fabricante chino comenzó con su 
actividad automovilística en 2003 
(aunque antes ya fabricaba bate-
rías) y en poco más de dos décadas 
ha conseguido una gran presencia 
en todos los mercados. 

Una de sus grandes virtudes en 
la alta competitividad de sus vehí-
culos, que llegan al mercado con 
precios muy asequibles que permi-
ten un acceso, relativamente cómo-
do, a la electromovilidad. 

El Plan Moves III del que se pue-
den beneficiar la mayoría de sus 
modelos les sitúa en un nuevo es-
cenario porque aún acerca mucho 
más el precio de sus automóviles 
eléctricos a los tradicionales de com-
bustión fósil, que son los que han 
dominado el mercado hasta hace 
muy poco. 

Adelanto de las ayudas 
Nicolaescu Aurelian, jefe de ventas 
de BYD en Logroño (Avenida de Bur-
gos, 39) admite que las ayudas vie-
nen muy bien a todos los compra-
dores, aunque también reconoce 
que el Plan Moves III presenta al-
gunas deficiencias que tratan de 
salvar la marca y el concesionario. 
Así, para paliar los retrasos de al-
rededor de 18 meses para que se 
hagan efectivas las ayudas conce-
didas, el concesionario BYD Blen-
dio de Logroño adelanta la cuantía 
del Moves a sus clientes e incluso 

también adelanta los 950 euros del 
CAE (Certificado de Ahorro Energé-
tico). 

El concesionario también ayuda 
al cliente con la tramitación admi-
nistrativa de la solicitud de las ayu-
das, «es un trámite complejo, pero 
como ya hemos hecho mucho, no-
sotros nos lo sabemos y es como el 
ABC», señala Aurelian, quien seña-
la que es el propio concesionario el 
que se ofrece a la gestión. 

Aunque esas ayudas tardan en 
hacerse efectivas, acaban llegan-
do, y el comprador las percibe des-
de el inicio merced a BYD, lo que le 
permite que un vehículo del nivel 
de equipamiento del Atto 2 pase de 
un precio de 25.790 euros a los 
15.990 que llegarían con la ayuda 
del Moves con achatarramiento de 
otro vehículo (7.000 euros), CAE 
(950 euros) y el descuento con fi-
nanciación (1.850) y aunque no es 
una ayuda directamente a percibir 
en el momento de la compra, se 
puede incluso a disfrutar de 3.000 
euros de bonificación en la siguien-
te declaración de IRPF. De esta for-
ma se alcanza un coste real del vehí-
culo de 12.990 euros. Una cuantía 
sobresaliente, según está el mer-
cado, para un coche con una auto-
nomía urbana de hasta 467 kms., 
asientos de cuero calefactados, cá-
mara 360º, carga inalámbrica de 
móviles, pantalla de 13’’, una po-
tencia de 30 Kwa y un tiempo de 
carga, para el 80% de la batería, de 
únicamente 28 minutos.

El empuje de los 
electrificados 
más competitivos

BYD. La firma china pone en el mercado riojano 
vehículos sostenibles a precios muy asequibles 

Arriba, Nicolaescu Aurelian con un Atto 2; debajo, otros dos modelos de la gama de BYD.  F.D.
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  Si algo caracteriza a Hyundai es que 
ya hace algunos años que inició una 
carrera hacia la movilidad sosteni-
ble que le ha llevado a contar en la 
actualidad con una gama bastante 
amplia de vehículos que utilizan las 
distintas tecnologías electrificadas 
(dispone de vehículos de hibrida-
ción ligera, híbridos, híbridos en-
chufables y eléctrico) e incluso de 
pila de hidrógeno. 

Ahora, la transición que la auto-
movilística coreana inició casi en 
solitario se ve acompañada por el 
plan de incentivos que contempla 
el tercer Plan Moves y que lleva a la 
mayoría de los vehículos eléctricos 
a contar con descuentos de 7.000 
euros por la compra de un coche 
eléctrico o híbrido y achatarrar otro. 
Esa cuantía incluso se puede ver in-
crementada con una deducción fis-
cal de 3.000 euros más si se cum-
plen unos requisitos, pero Chema 
Noreña –jefe de ventas de la mar-
ca– explica que «el problema está 
en que esas ayudas tienen un pla-
zo medio de percepción en La Rio-
ja de unos 18 meses», y ahí es don-
de entra Hyundai y  propone una fi-
nanciación con una carencia de va-
rios meses para que el comprador 

pueda   disfrutar del dinero, es de-
cir «nosotros facilitamos la compra 
al ayudarle a disponer del dinero». 

En cualquier caso, Hyundai dis-

pone de una amplia gama de vehí-
culos que responden a las exigen-
cia del Moves III y por tanto, se pue-
den ver beneficiados por esas ayu-

das. Uno de ellos es el Inster, un 
vehículo que resulta ideal para ini-
ciarse en la conducción eléctrica. 

El Hyundai Inster es un vehículo 

eléctrico del segmento A. Este co-
che, por sus dimensiones (3,82 me-
tros de largo), su agilidad para mo-
verse y su facilidad para ser esta-
cionado, es el vehículo idóneo para 
moverse por la ciudad. Sus cuatro 
plazas, bastante amplias y con to-
dos los asientos abatibles para am-
pliar la capacidad de carga del ma-
letero, le otorgan unas caracterís-
ticas muy acordes a las exigencias 
y necesidades de la mayoría de los 
conductores que no necesitan ha-
cer grandes  trayectos en el día a 
día. 

Además, su consumo es uno de 
los más eficientes dentro del mun-
do eléctrico por lo que presenta una 
autonomía homologada, en ciclo 
mixto, de hasta 370 kilómetros. 

Con las ayudas que ofrece el Plan 
Moves III este modelo urbano y 
eléctrico, que se presenta con mu-
chas de las ayudas a la conducción 
propias de los coches de segmen-
tos superiores, pasa de un precio 
de 20.900 euros –ya con los des-
cuentos de la marca– a los 13.900 
resultantes del descuento de 7.000 
euros que proporcionan los incen-
tivos estatales si se deja un coche 
para achatarrar al comprar un Ins-
ter nuevo.

RIAUTO HYUNDAI. La firma coreana anticipa al cliente las ayudas del plan de incentivos del Gobieno de España

Hyundai añade facilidades al Moves 

Chema Noreña, con un Inster, el urbano eléctrico de Hyundai.  F.D.
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Riauto ha ido creciendo en los úl-
timos tiempos, y actualmente re-
presenta en La Rioja –entre otras– 
a cuatro marcas del grupo multi-
nacional Stellantis. Citröen, Peu-
geot, Leapmotor u Opel ofrecen al 
potencial comprador un amplio 
abanico de modelos con tecnolo-
gías híbridas y eléctricas que son 
susceptibles de recibir la ayudas 
del Plan Moves III.  

Los responsables de ventas de 
las diferentes marcas reconocen 
la importancia de un programa que 
incentive tanto la compra del vehí-
culo eléctrico como la instalación 
de cargadores, pero también reco-
nocen las dificultades que presen-
ta la propia gestión del progra-
ma, con  dificultades administra-
tivas y también con una demora en 

el pago de las ayudas que en La 
Rioja alcanzan entre 12 y 18 me-
ses, y que resta efecto a la medi-
da incentivadora. Para tratar de 
conservar ese efecto, las propias 
marcas han asumido –en muchos 
casos– la responsabilidad de ade-
lantar esas ayudas, o al menos, ga-
rantizar que el comprador no las 
tenga que desembolsar hasta ha-
berlas percibido. 

Gilles Rodineau, responsable de 
ventas de Citröen, admite que pese 
a todos los problemas que puedan 
presentar «son ayudas que se de-
ben aprovechar y máxime cuando 
La Rioja es una de las comunida-
des autónomas en las que aún que-
dan fondos en la dotación de Mo-
ves» 

Citröen ofrece una amplia gama 
de vehículos susceptibles de reci-

bir las ayudas del Moves. E-C3, E-
C3 Aircross, E-C4, E-C5 Aircross 
los vehículos industriales... y on 
los descuentos del Plan y los que 
ya ofrece la marca, se puede lle-
gar a disponer de un E-C3 Aircross 
por sólo 15.590 euros. 

Julián Rodríguez ejerce de jefe 
de ventas de Peugeot y también 
de la ‘nueva’ Leapmotor y se ex-
presa en términos similares a los 
de su compañero. El objetivo del 
Moves es positivo, «pero su ges-
tión es mala», aunque también re-
conoce que ha contribuido a que 
los precios de los eléctricos se vaya 
equiparando a los de los vehículos 
de combustión «y eso hace que 
cada vez haya menos contamina-
ción, y un mejor aire está claro que 
es una mejor vida», afirma recono-
ciendo, no obstante, la compleji-

dad que para Riauto, como vende-
dor, entraña la venta de un vehícu-
lo que se acoge al Plan Moves. «No-
sotros aquí en Logroño podemos 
venderle un Peugeot o un Leapmo-
tor a un vecino de Viana u Oyón, 
porque están más cerca de noso-
tros que de sus capitales, sin  em-
bargo resulta muy complejo la ges-
tión de las ayudas porque ellos pro-
ceden de otras comunidades au-
tónomas (que son quienes tienen 
la gestión del Plan Moves III, aun-
que éste sea de carácter nacio-
nal)», lamenta. 

Tanto Peugeot como Leapmotor 
ofrecen ya un gran abanico de po-
sibilidades de coches híbridos o 
eléctricos que pueden recibir las 
ayudas del Plan Moves.  

Peugeot tiene cada vez un nú-
mero creciente de modelos a los 

que además del Plan Moves, aña-
de acciones promocionales para 
abaratar sus costes y así por ejem-
plo un e2008 cuyo precio de ven-
ta es 39.690 euros se puede ad-
quirir por 22.400 beneficiándose 
de las diferentes ayudas y del Mo-
ves. 

En el caso de Leapmotor la ofer-
ta aún es mayor porque todos sus 
modelos son eléctricos. 

Un clásico como Opel también 
camina ya firmemente hacia la elec-
trificación y por eso, según apun-
ta David Rada –jefe de ventas de 
la marca– el Moves le resulta «in-
teresante y necesario» aunque ad-
mite que las dificultades y los re-
trasos en los abonos de las ayudas 
«no contribuyen a disipar las reti-
cencias que aún presentan los 
clientes». 

No obstante, Opel ofrece opcio-
nes tan interesantes como la de la 
adquisición mediante renting –be-
neficiándose del Moves– de un 
Frontera por una cuota mensual 
de 169 euros, sin entrada, e inclu-
yendo el  mantenimiento. Una op-
ción muy atractiva para un vehícu-
lo familiar, de hasta 7 plazas, que 
homologa una autonomía de 310 
kms.

Riauto ofrece el amplio portfolio eléctrico 
subvencionable de las marcas de Stellantis

RIAUTO. El concesionario riojano vende eléctricos e híbridos de Citröen, Peugeot, Opel y Leapmotor 

Vehículos de Citröen, Peugeot, Leapmotor y Opel, marcas de Stellantis, delante de las instalaciones de Riauto.  F.D. 
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LOGROÑO 
Las ventajas que otorga el Plan Mo-
ves III a la compra de algunos co-
ches híbridos y todos los eléctricos  
favorecerá la venta de un coche que 
hace apenas unos días ha llegado 
a los concesionarios y se han em-
pezado ya a entregar las primeras 
unidades: el Mazda 6e. 

Este nuevo vehículo de la marca 
japonesa responde a las caracte-
rística de una berlina de lujo, pero 
con un estilo sumamente deporti-
vo, que se va a comercializar en dos 
versiones Takumi y Takumi Plus, 
esta última Full Time de serie con 
Inteligencia Artificial.  

El vehículo ha sido concebido bajo 
la filosofía japonesa que acompa-
ña a todos los modelos de la mar-
ca. Concepto Kodo, que hace refe-
rencia a su diseño artesano; con-
cepto Ma que alude a la armonía y 
sencillez con un estilo minimalista 

y materiales de alta calidad; y el 
concepto Jimba Ittai que lleva a dis-
frutar con las sensaciones y confor-
tabilidad de conducción. 

Las dos dos cilindradas con las 
que se presenta en el mercado, de 
2580cc y 2450cc, puramente eléc-
trico, ofrecen autonomías de 480 y 
552 kilómetros, respectivamente,  
lo que permite afrontar desplaza-
mientos de media distancia sin te-
ner que prestar demasiada aten-
ción al estado de la batería. 

La confianza que la automovilís-
tica tiene en su 6e es tal, que lo ofre-
ce con una garantía de serie es de 
6 años o 150000 kilómetros, lle-
gando hasta los 10 años realizan-
do  los mantenimientos preventi-
vos en servicios oficiales Mazda. 

Una de las grandes incógnitas que 
rodeaban el lanzamiento de este 
nuevo Mazda estaba en el precio de 
venta con el que iba a salir al mer-

cado, y ahora ya se sabe que con 
las ayudas del Plan Moves III, se 
puede adquirir por unos 33.500 eu-
ros. 

José María Aristi, gerente de Tec-
norioja, el valor del Moves «porque 
todo lo que sean ayudas siempre 
es positivo», pero también recono-
ce que, hoy por hoy, «si no fuera por 
estos incentivos, el coche eléctrico 
no sería competitivo. Los únicos que 

realmente ofrecen unos precios 
competitivos son algunos de los co-
ches chinos, pero es que allí la mano 
de obra es infinitamente más bara-
ta que en Europa o en Japón, y por 
eso pueden permitirse esos pre-
cios», señala, a la vez que lamenta 
la mala gestión administrativa que 
se está haciendo del Plan. La carga 
burocrática es muy elevada, y lue-
go las ayudas tardan en percibirse 

alrededor de 18 meses, lo que exi-
ge un primer desembolso. 

Aristi considera también que el 
fabricante europeo, lo mismo que 
el japonés, no tiene márgenes para 
reducir precios porque la materia 
prima también es más cara. «Chi-
na es dueña de cerca del 60% del 
níquel, y éste es un componente 
determinante en la fabricación de 
baterías para los coches eléctricos». 

José María Aristi, con un Mazda, en las instalaciones de Tecnorioja.  F.D.

TECNORIOJA. Se están entregando 
ya las primeras unidades del nuevo modelo 

El Mazda 6e ya está 
disponible y con las 
ayudas del Moves
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LOGROÑO 
La automovilística alemana Merce-
des-Benz es, históricamente, uno 
de los mayores vendedores de vehí-
culos híbridos enchufables del mer-
cado español. Ha liderado tradicio-
nalmente este ránking y por ello, es 
un claro referente en este tipo de 
tecnología, mucho más demanda-
da en la mayoría de los casos que 
los eléctricos puros.  

Por ello, para Mercedes, el Plan 
Moves supone un apoyo importan-
te en la venta de esos híbridos en-
chufables y también en buena par-
te de sus compactos eléctricos. Cual-
quier potencial comprador que quie-
ra disfrutar del placer de conducir 
un vehículo premium de la estre-
lla plateada puede encontrar una 
opción ampliamente subvenciona-
ble con el Plan Moves III porque la 
gama incluida en esos beneficios 
por parte de la marca germana es 
muy amplia. 

Nuevo CLA 
Uno de los modelos amparados por 
el programa de incentivos es el nue-
vo CLA (diseñado a partir del pro-
totipo del mismo nombre presen-
tado en el año 2023) que llegará a 
los concesionarios en apenas un 
mes (está previsto que lo haga el 
16 de octubre) y que se presenta 
como un vehículo superrevolucio-
nario. Mercedes-Benz incluso se ha 
atrevido a asegurar que se trata «del 
coche más inteligente» que ha fa-
bricado jamás. 

El nuevo Mercedes CLA se pre-
senta como un eléctrico puro que 
ofrece la nada desdeñable cifra de 
800 kilómetros de autonomía con 
cero emisiones. 

La marca ha ajustado su precio 
para que entre dentro de las limi-

taciones que establece el Plan Mo-
ves III. No resulta de una adapta-
ción de un modelo precedente sino 
que este CLA se monta sobre la nue-
va plataforma MMA pensada para 
la actual generación de baterías de 
los coches híbridos y eléctricos lo 
que permite ganar espacio y como-
didad. 

Sus dimensiones son  4,72 me-

tros de largo, 1,85 de ancho y 1,46 
de alto.  

Su carrocería responde a las lí-
neas de una silueta coupé de cua-
tro plazas (con ampliación del es-
pacio para las traseras merced al 
aumento de la batalla), y en su di-
seño exterior destaca su nueva iden-
tidad lumínica. 

En su interior, el nuevo Mercedes 

CLA –que estará disponible en Auto 
Oja en unas semanas– también es-
trena diseño, en el que sobre sale 
la espectacular la MBUX Supers-
creen opcional, con tres pantallas 
diferenciadas que ocupan la línea 
frontal con 10,25 pulgadas para el 
conductor, 14 pulgadas para la de 
infoentretenimiento central y otra 
de 14 pulgadas para el copiloto.

AUTO OJA. Mercedes es la marca que más híbridos enchufables ha vendido en el mercado español

La oportunidad para el líder enchufable

Francisco Ruiz, en Auto Oja concesionario de Mercedes-Benz en La Rioja.  F.D.

El nuevo Mercedes CLA 
que llega en octubre, y 
se beneficia del Plan 
Moves III, contará con 
800 kms de autonomía



LOGROÑO 
La marca francesa Renault, repre-
sentada en La Rioja por Auto Ur-
bión, ofrece toda una completa 
gama de vehículos eléctricos que 
se pueden beneficiar de las ayudas 
que proporciona el Plan Moves III 
a los compradores de vehículos ‘lim-
pios’.   

Jesús Romero, gerente de Auto 
Urbión, reconoce que el Plan Mo-
ves, al margen de los beneficios eco-
nómicos que pueda reportar al sec-
tor por el impulso que reciben las 
ventas de modelos híbridos y eléc-
tricos, «resulta súper necesario para 
tratar de que España llegue al nivel 
de Europa en el ránking de porcen-
taje de modelos eléctricos», comen-
ta y añade que «aunque aún se ne-
cesitan más, ya hay muchos pun-
tos de recarga porque el número se 
ha elevado muchísimo, y por tanto 
ya la gente le está quitando el mie-
do a la autonomía de los coches 
eléctricos», señala, y en este sen-
tido, y para contribuir a la red de 
cargadores eléctricos, todos los con-
cesionarios de la red comercial de 
Renault disponen de un cargador 

eléctrico en sus instalaciones, abier-
to a las 24 horas y siempre en per-
fecto estado. «Ya sólo con eso, te 
garantizas que cada 40 o 50 kiló-
metros tienes un cargador en fun-

cionamiento», explica el responsa-
ble de Renault en La Rioja. 

Uno de los vehículos eléctricos 
que más aceptación están tenien-
do, especialmente desde la entra-

da en vigor de las ayudas del Mo-
ves (que se prolongarán hasta el día 
31 de diciembre, salvo que se ago-
ten antes) es el nuevo R5 eléctrico. 

El nuevo modelo es una réplica 

actualizada del histórico Renault 
5 que marcó una época en la histo-
ria de la automoción y también a un 
generación de jóvenes conducto-
res.  

«Se trata de un vehículo de con-
ducción muy sencilla, con un ele-
vadísimo grado de comodidad y con-
fort, un completo abanico de medi-
das de seguridad...», explica Rome-
ro, quien reconoce que las ventas 
del ‘joven’ R5 estás funcionando 
bien. En Europa es el vehículo eléc-
trico más vendido a particulares y 
en España es el líder de su cate-
goría. 

El modelo –que homologa una 
autonomía de más de 300 kilóme-
tros– se ha ganado las simpatías 
del mercado por su carácter ‘vinta-
ge’, pero también por su actuali-
zación que le ha llevado a romper 
con la errónea imagen de que los 
coches eléctricos «son muy aburri-
dos», ponerse al volante del R5 eléc-
trico demuestra la inexactitud de 
esa afirmación. 

Este coche cuenta con un pre-
cio de partida de 22.900 euros, pero 
si se cumplen las condiciones se 
puede llegar a los 7.700 euros de 
descuento (4.500 por la compra de 
un vehículo eléctrico, 2.500 más si 
se deja otro para achatarrar y un 
10% más, es decir 700 euros, si se 
está empadronado en un munici-
pio de menos de 5.000 habitantes). 
Además, incluso se puede llegar a 
acceder a una bonificación de 3.000 
euros en la próxima declaración de 
IRPF.

LOGROÑO 
En Dacia tienen claro que la apor-
tación del Plan Moves III resulta 
determinante para acelerar la tran-
sición hacia una movilidad eléctrica.  
«Se necesitaban estas ayudas para 
disipar las dudas que surgían a la 
hora de elegir», señala Jorge Cruz, 
responsable de ventas de la marca 
rumana.  

En los últimos tiempos, Dacia ha 
cobrado un peso notable en el mer-
cado español por los precios tan 
competitivos con los que se ponen 
a la venta los vehículos que llevan 
su sello. La firma se mueve en los 
primeros puestos del ránking na-
cional de ventas de vehículos, tan-
to en el listado de marcas como en 
la de modelos con el Sandero. Pero 
ahora, además, el Plan Moves da un 
impulso notable a la venta del eléc-

trico Spring, el único modelo –por 
el momento– que porta el logo-
tipo de Dacia y puede acogerse a 
las ayudas del Plan Moves III. 

El Spring es un vehículo eléctri-
co y urbano especialmente pen-
sado para moverse con agilidad por 
la ciudad o para un uso prioritario 
en recorridos cortos. 

Este modelo, de diseño atrac-
tivo y líneas modernas, responde a 
las características y el ADN  pro-
pio de la marca Dacia. El fabrican-
te rumano ofrece coches sin gran-
des lujos y sin detalles superfluos, 
pero son vehículos donde la funcio-
nalidad se impone sobre cualquier 
otro aspecto y el conductor no echa 
en falta nada. 

Se puede elegir entre diferentes 
niveles de equipamiento, y se tra-
ta de un vehículo totalmente conec-

tado, aunque el aspecto donde real-
mente sobresale el Dacia Spring es 
en el precio «donde resulta total-
mente imbatible», como asegura 
Jorge Cruz. 

El moderno Dacia Spring eléc-
trico es un vehículo cuyo precio de 
salida es de 15.890 euros, pero al 

que se le puede aplicar un descuen-
to de hasta 7.700 euros si se cum-
plen los requisitos del Plan Moves 
III e incluso añadir una devolución 
de hasta 3.000 euros en la decla-
ración de IRPF del ejercicio poste-
rior.Incluso gracias al sistema de 
Certificado de Ahorro Energético 

(CAE) el propietario de un modelo 
de combustión (gasolina, diesel, hí-
brido o GLP) que lo sustituya por un 
Dacia Spring nuevo, podrás bene-
ficiarse de una bonificación de 800€ 
(con IVA o impuestos equivalentes 
incluidos) aplicable inmediatamen-
te en el momento de la compra.

El Spring presenta 
un precio imbatible 
para acceder al 
vehículo eléctrico

DACIA. El eléctrico urbano puede ver reducido 
su precio a más de la mitad con las ayudas
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«Un plan súper necesario para que España 
llegue al nivel de Europa con los eléctricos»

RENAULT. La marca francesa ofrece toda una gama completa sujeta a las ayudas del Plan Moves

Jesús Romero, con el 
nuevo Renault 5 eléctrico, 
en las instalaciones logroñesas 
de Auto Urbión.  F.D.

Jorge Cruz, con el 
Dacia Spring 
eléctrico.  F.D.
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LOGROÑO 
Tanto los clientes de Jaecoo como 
los de Omoda encuentran en Auto 
Yalde el compañero perfecto para 
la transición hacia la movilidad eléc-
trica. El concesionario para La Rio-
ja de las dos marcas chinas no sólo 
se limita a vender los vehículos hí-
bridos y eléctricos y aplicar los des-
cuentos que proporciona el Plan 
Moves III sino que «ofrece un acom-
pañamiento integral durante todo 
el proceso», según explica su ge-
rente, Arturo Alfonso. 

Cuando el potencial cliente cru-
za las puertas de Auto Yalde se en-
cuentra con un equipo de profesio-
nales que le asesoran en qué tipo  
de motorización y tecnología debe-
ría tener su vehículo para dar una 

mejor respuesta a sus necesidades. 
A partir de ahí, puede elegir entre 
diferentes modelos que ofrecen 
cada una de las marcas y que en-
tran dentro del plan de ayudas. 

Cuando realiza su elección, el 
equipo de Auto Yalde sigue a su lado, 
en primer lugar para gestionar las 
ayudas que proporciona el Moves. 
Los trámites burocráticos no siem-
pre resultan sencillos, por lo que el 
equipo de la firma los facilita. Pero 
además, Auto Yalde también con-
tribuye a esa transición (y renova-
ción del vetusto parque automovi-
lístico español) y adelanta esas ayu-
das –que pueden llegar a hacerse 
efectivas en torno a un año des-
pués– para que el comprador pue-
da disfrutar de ellas desde el pri-

mer momento a un tipo del 0%. Es 
el concesionario el que asume el re-
traso. 

De la misma forma, el concesio-
nario logroñés se encarga –si así se 
lo solicita el cliente– de la gestión 
para la instalación de un punto de 
carga en el domicilio del compra-
dor, así como de la tramitación de 
las ayudas que también le corres-
ponden por colocar un cargador 
eléctrico en su garaje, y que tam-
bién se incluyen en el Plan Moves 
III. 

Ese acompañamiento que Auto 
Yalde brinda a sus clientes cobra 
una mayor relevancia cuando se tra-
ta de un trámite como el de las ayu-
das estatales, de gestión autonó-
mica, en las que cuentan tanto los 
plazos (cuanto antes se tramiten, 
antes se reciben) como los fondos 
(la dotación presupuestaria es una 
cuantía limitada que puede llegar a 
acabarse, como ha ocurrido ya en 
algunas comunidades autónomas).

Auto Yalde presta un 
acompañamiento 
integral a sus clientes 
en todo el proceso

JAECOO Y OMODA. El concesionario gestiona 
y adelanta las ayudas del Plan Moves III

Arturo Alfonso, gerente de Auto Yalde, con un Jaecco.  F. Díaz

Grandes vehículos a precios asequibles 
Las ayudas que proporciona el Plan Moves, junto al esfuerzo que 
también realizan las marcas e incluso los concesionarios, hacen que  
los Jaecoo y Omoda puedan adquirirse a precios muy asequibles y 
competitivos. 

Así por ejemplo, un vehículo como el Jaecoo 7 SHS híbrido enchu-
fable –con 90 kilómetros en modo eléctrico y una autonomía combi-
nada de 1.200 kilómetros– cuyo precio es de 40.900 euros se llega a 
venderse a 23.990 euros, según desvela Auto Yalde. 

En el caso de la marca Omoda, el modelo 5 SHS con 535 CV, 
tracción integral AWD, 150 kms de autonomía eléctrica y 1.100 kms 
en la opción combinada ve cómo su precio se reduce de los 53.700 
euros a lo 39.900. Uno de los Omoda sujetos a la ventajas del Plan Moves III.  F.D.
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LOGROÑO 
No todos los coches entran en las 
ayudas derivadas de los incentivos 
fiscales del Plan Moves III. La nor-
mativa establece unos precios má-
ximos para los vehículos subven-
cionables que, en ocasiones, en las 
marcas premium se superan y por 
tanto, no pueden optar a esa ayu-
das.  

Audi cuenta con una amplia gama 
de vehículos que se pueden bene-
ficiar de las ayudas (todos los híbri-
dos superan los 100 kms, así que 
se equiparan a los eléctricos), pero 
el que alguno quedara fuera no es 
el mayor problema del Plan. Miguel 
Zaldo, jefe de ventas de Audi, co-
menta que los propios concesiona-
rios y las marcas han tenido que 
ampliar sus esfuerzos para solven-
tar los problemas del Moves que, 
«tanto la gestión burocrática como 
los plazo de abono de las ayudas 
son nefastas», señala y añade: «Aun-
que la venta de coches eléctricos e 
híbridos ha crecido, hay cosas muy 
malas como que se tarde tanto en 
abonar el dinero de las ayudas», 
afirma. «Con los incentivos se pue-
de enfocar a la gente más fácilmen-
te hacia un vehículo limpio como es 
el eléctrico, y esas ayudas contri-
buyen a disipar dudas y a vencer los 
recelos de una buena parte de los 
potenciales compradores de coche 
nuevo». 

Pero para que esa medida no pier-
da efecto, Audi tiene que adelantar 
dos años el dinero que se va a reci-
bir a cuenta del Plan Moves III, de 
manera que cuando se cobre, se 
abone con la cuota vigésimo cuar-
ta del préstamo financiero (en cual-
quiera de sus modalidades, pero 
con la financiera de la propia mar-
ca). 

Uno de los coches de la marca de 

los cuatro aros que mejor ejempli-
fica los beneficios del Plan Moves 
III es el Audi Q4 e-tron Advanced 
150 kW que ve reducido su precio 
desde los 50.000 euros si no se apli-
can las ayudas del Moves hasta los 
cerca de 35.000 que resultan de la 
aplicación de los incentivos guber-
namentales. 

Se trata de un vehículo que ofre-

ce  una autonomía superior a 500 
km (WLTP) en su versión de mayor 
batería, y una potencia de 204 CV 

El Q4 e-tron es un modelo para 
disfrutar en familia por su amplio 
habitáculo y un no menos genero-
so maletero de 520 litros. 

El modelo responde al carácter 
de Audi: Completos y modernos 
asistentes a la conducción para ser 

una garantía de seguridad, conec-
tividad total y acabados de máxima 
calidad. 

La propia marca de los cuatro aros 
asegura que se trata de «una expe-
riencia premium adaptada al futu-
ro eléctrico, con todas las ventajas 
de pertenecer a una marca que es 
sinónimo de innovación, confort y 
prestigio».

AUDI. La marca de los cuatro aros dispone de diferentes modelos que se pueden acoger a las ayudas del Moves

Una amplia gama premium donde elegir

Miguel Zaldo, director comercial de Audi, con uno de los modelos e-tron.  F.D.

La marca adelanta las 
ayudas del Plan Moves 
para que el comprador 
no tenga que gastarlas 
hasta haberlas cobrado
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Bajo el paraguas económico que 
suponen las ayudas del Plan Moves 
III –que se extiende hasta fin de 
año si los fondos no se agotan an-
tes–, la marca alemana Volkswa-
gen presenta una oferta muy varia-
da que van desde vehículos clási-
cos como el Golf o Tiguan enchu-
fables a toda la gama eléctrica I.D. 
e incluso la furgoneta eléctrica I.D. 
Buzz. 

El potencial comprador podrá ele-
gir entre un portfolio muy amplio 
que cuenta con el aval de uno de 
los grupos –y una marca– más sol-
ventes tecnológicamente del mun-
do. 

Iván Fernández, director comer-
cial de la marca, reconoce el impul-
so que supone el Moves, pero tam-
bién las dificultades de gestión que 
entraña (especialmente para los 
clientes de Rioja Motor que proce-

den de otras comunidades vecinas), 
y considera que hubiera sido más 
fácil y ágil trasladar las ayudas a la 
fiscalidad, concretamente al IVA, 
para que se aplicaran de forma di-
recta y más rápida. 

Para paliar los retrasos y evitar 
que el desembolso inicial del Mo-
ves, hasta que se cobren las ayu-
das en torno a dos años después,  
suponga una merma en la efecti-
vidad del Plan, cuando se haga una 

compra en diferido (compra flexi-
ble o un renting) se cobran las ayu-
das del Moves en la cuota vigésimo 
cuarta que, se supone, que ya se 
han hecho efectivas. Así el compra-
dor no adelanta ese dinero. 

Un buen ejemplo 
Uno de los vehículos que ejempli-
fica las ayudas del Plan Moves es el 
ID.4 que una vez aplicados los des-
cuentos se puede obtener por me-

nos de 29.000 euros. 
En su interior, el ID.4 no escati-

ma comodidad, así como tampo-
co elementos tecnológicos para es-
tar en vanguardia, como se le su-
pone a los vehículos eléctricos de 
última generación. 

Este modelo, que ha liderado al-
gunos meses los ránkings de ven-
tas en el mercado eléctrico,  es uno 
de los SUV que contribuye a redi-
señar la movilidad eléctrica fami-
liar. El ID.4 se define como todoca-
mino eléctrico espacioso, cómodo 
y que ofrece una buena autonomía 
(que supera los 550 kilómetros). 

En los próximos meses, Volkswa-
gen ha anunciado que va a reforzar 
su gama con un eléctrico pequeño 
y un SUV de reducidas dimensio-
nes que va a salir al mercado por 
menos de 25.000 euros, que ba-
jará de 20.000 con el Plan Moves.

ID.4, el SUV de Volkswagen llamado a 
rediseñar la movilidad eléctrica familiar

VOLKSWAGEN RIOJA MOTOR. El nuevo modelo es uno de los beneficiados por el Plan Moves 

Iván Fernández, a la derecha, con sus compañeros del departamento comercial de Volkswagen.  F.D. 
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Seat no ha sido ni de las primeras 
marcas en explorar el camino de la 
electromovilidad, ni tampoco la que 
ofrece hoy en día una gama más 
amplia. Sin embargo, la marca es-
pañola ha llegado para quedarse. 
Aprovechando la experiencia del 
resto de sellos del grupo Volkswa-
gen –que habían comenzado ya 
hace tiempo el desarrollo de la tec-
nología híbrida, híbrida enchufable 
y eléctrica– Seat ya ha comenzado 
a dar sus primeros pasos, sabien-
do bien lo que hace. 

Lo primero que ha hecho, la mar-
ca española es aplicar la tecnolo-
gía híbrida enchufable a uno de sus 
súper ventas clásicos: el León, que 
acaba de cumplir sus primeros 25 
años y ofrece la generación más do-
tada tecnológicamente de las cua-
tro. 

El nuevo Seat León Híbrido En-
chufable (e-HYBRID) –diseñado, 
desarrollado y producido en la fá-
brica española de Martorell– se 
ha presentado en el mercado, en su 
versión más reciente, con 134 kiló-
metros declarados de autonomía 
eléctrica (el anterior sólo tenía 60), 
lo que le permite acceder a los in-
centivos que ofrece el Plan Moves 
III y ver su precio considerablemen-
te rebajado. Es un ejemplo más de 
la capacidad de adaptación que el 
Seat León ha demostrado a lo lar-
go de su vida, y que le ha llevado a 
firmar uno de los grandes éxitos de 
ventas de Seat. 

Además, de mantener las tecno-
logías motoras diesel y gasolina, 
ofrece también la hibridación lige-
ra con etiqueta ECO y la híbrida en-
chufable con distintivo Cero. 

El motor de gasolina 1.5 e-Hybrid, 
ofrece 150 CV, que asociado a un 
motor eléctrico de 85 kW, equiva-

lentes a 115 CV presta una poten-
cia conjunta de 204 CV y el par má-
ximo, de 350 Nm.  

Esta Cero le lleva a disfrutar de li-
bre acceso a las zonas urbanas pro-
tegidas con cero emisiones.  

La nueva versión del híbrido en-
chufable admite ahora la carga tan-
to con corriente alterna como con 
corriente continua para cargar una 
batería que ahora ha crecido para 
aportar tanto mayor autonomía 
como mayor potencia. Ahora, en un 
wallbox doméstica de corriente con-
tinua de 11 kW se consigue una re-

carga completa, del 100%, en unas 
dos horas y media, mientras que si 
se opta por la carga rápida de co-
rriente continua de 50 kW, con 26 
minutos es suficiente para par del 
10% al 80%. 

El León híbrido presenta unas di-
mensiones de 4’36 m. de largo, 1,79 
m de ancho y 1,46 m de alto. En el 
diseño exterior del modelo, desta-
ca ahora unos faros Matrix LED, que 
son de serie en el híbrido y unas 
llantas bicolor de aleación de 18 
pulgadas para acompañar unos neu-
máticos 225/40.

SEAT AUTO MORIZ. El súperventas español ha abierto la senda de la electrificación en la marca de Martorell

El León híbrido marca el camino de Seat

Instalaciones de Seat Auto Moriz.  F.D.

El León ha iniciado el camino de la electrificación en Seat.  F.D.
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Cupra es una de las últimas marcas 
automovilísticas nacidas en Euro-
pa. Gestada desde las entrañas de 
Seat (a partir de su división CUP-
RAcing) está amparada por el gru-
po Volkswagen y a diferencia de 
otras, este sello nació pensando en 
los vehículos electrificados, donde 
se ha convertido en un referente y 
ha roto con el tópico de que un vehí-
culo con esta tecnología de propul-
sión, no puede ser divertido. 

El Cupra Formentor fue el primer 
modelo diseñado, producido y de-
sarrollado por la nueva marca es-
pañola que hasta ese momento, 
simplemente había puesto su sello 
a las versiones más deportivas y po-
tentes de Seat a las que añadía al-
gunos toques distintivos.  

El Formentor nació como el pri-
mer híbrido enchufable de la mar-
ca y a partir de ahí, Cupra ha avan-
zado por la senda del vehículo sos-
tenible por lo que el Plan Moves III 
supone un espaldarazo a su pro-
puesta con descuentos que pueden 
a llegar los 10.000 euros si se en-
trega un coche para achatarrar y se 
financia con la propia marca.  

Tiempo después, el Born (un mo-
delo del segmento C) se convirtió 
en el primer eléctrico de la compa-
ñía. 

Ahora, a la espera de la llegada 
dentro de unos meses del Cupra 
Raval  (el nuevo lanzamiento de la 
marca española del grupo Volkswa-
gen), junto a los Cupra León y Ate-
ca, en su portfolio figuran ya mode-
los ‘propios’ como Terramar, For-
mentor, Born o Tavascan, que han 
ido abandonando la radicalidad de 
las primeras opciones para buscar 
a un público más generalista al que 
le gusta disfrutar de la conducción 
deportiva, pero sin asumir riesgos, 

y gozar de un vehículo con perso-
nalidad propia. 

El primer SUV eléctrico de Cupra, 
el Tavascan, llegó al mercado con 
4,62 metros de longitud (tamaño 
medio) y casi 600 kilómetros de au-
tonomía  alejando así las dudas so-
bre la viabilidad de los desplaza-
mientos más habituales. 

Este modelo ofrece una combi-

nación perfecta entre su diseño y 
su tecnología. En el exterior dibuja 
unas atractivas líneas deportivas 
mientras en su interior destaca un 
cuadro de instrumentos pequeño, 
pero a cambio una pantalla grande 
de 15 pulgadas que permite un con-
trol intuitivo de muchas de las fun-
ciones del Tavascan, y una ilumina-
ción ambiental muy cuidada y atrac-

tiva. A ello se une la modernidad y 
posibilidades tecnológicas que ofre-
ce el desarrollo de un coche que 
acaba de nacer desde cero. 

Se trata de un vehículo familiar 
con un habitáculo amplio que se 
ofrece con dos opciones motoras 
de 286 y 340 caballos, y con 570 
y 522 kms, respectivamente, de au-
tonomía.

CUPRA. Los modelos del joven sello español pronto avanzaron hacia tecnologías que ahora se benefician del Plan Moves III

La marca que nació para ser electrificada

Jorge Oruezabal, jefe de ventas de Cupra, en el concesionario logroñés.  F.D.

El Tavascan es el 
primer SUV Coupé 
Eléctrico de Cupra. Un 
vehículo que conjuga 
diseño y tecnología

REDACCIÓN 
 Logroño.  La industria automovilís-
tica europea no atraviesa un buen 
momento en 2025. Entre enero y 
julio se matricularon 6.491.448 vehí-
culos en el conjunto de la Unión Eu-
ropea, un 0,7% menos que en el 
mismo periodo de 2024, según da-
tos publicados el 28 de agosto por 
la patronal de fabricantes Acea. La 
caída se explica por la debilidad de 
tres de los grandes mercados –Fran-
cia, Italia y Alemania–, que regis-
traron descensos del 7,9%, 3,7% 
y 2,5%, respectivamente. 

El contraste lo pone España, cuar-
to mercado del bloque, que se con-
virtió en excepción con un creci-
miento del 14,3% y 708.139 ma-
triculaciones en los siete primeros 
meses del año. El tirón del coche 
eléctrico y las ayudas del plan Mo-
ves III explican buena parte de ese 
avance. 

En España, la fotografía es simi-
lar al resto de los grandes merca-
dos continentales. La transición ver-
de del sector se está llevando a cabo 
al ralentí donde el parque móvil 
sigue dominado por los coches de 

combustión que poco a poco pier-
de peso. Según los datos de Acea, 
seis de cada diez coches matricu-
lados en nuestro país fueron de tec-
nologías alternativas y tan solo el 
36% son de gasolina o diésel.  

Los eléctricos puros no lideran 
las preferencias pese a que sus ven-
tas crecieron un 89,6%. Los híbri-
dos tradicionales sí son los más ven-
didos: acumulan el 41,5% de las 
ventas en 2025, aunque estas ci-
fras están en continuo crecimien-
to, aunque no tan rápido como se-
ría deseable.

REDACCIÓN 
 Logroño.  Los efectos del Plan Moves 
III ya se hacen notar, en las cifras de 
ventas registradas en España du-
rante los últimos meses, y el au-
mento ha sido especialmente pro-
nunciado en el pasado mes de agos-
to. Las matriculaciones de vehícu-
los electrificados (eléctricos e hí-
bridos enchufables) de todo tipo 
(turismos, dos ruedas, comercia-
les e industriales) han crecido un 
144,2% en agosto en España, con 
un total de 16.632 unidades, y acu-
mulan un alza del 92% desde ene-
ro. 

Desde Aedive y Ganvam, han des-
tacado que una de cada cuatro ma-
triculaciones de turismos registra-
das durante el mes pasado corres-
pondieron a modelos electrificados 
(puros o híbridos enchufables), el 
24,5% del total. 

Asimismo, ambas asociaciones 
han compartido que, en el acumu-
lado entre enero y agosto, se han 
alcanzado las 156.196 unidades 
electrificadas matriculadas, lo que 
supone un crecimiento del 92% 
respecto al mismo período del año 
anterior. Esta cifra supone situarse 
ya un 4% por encima de lo matri-
culado en todo 2024, cuando se re-
gistraron 133.699 unidades, según 
datos de la Asociación Empresarial 
para el Desarrollo e Impulso de la 
Movilidad Eléctrica (Aedive) y la 
Asociación Nacional de Vendedo-
res de Vehículos (Ganvam). 

En este escenario, en el que las 
ayudas del Moves se encuentran 
ya agotadas en comunidades como 
Madrid o Galicia, ambas entidades 
urgen a poner en marcha un plan 
de incentivo estable que permita 
mantener el dinamismo del mer-
cado. Además, recuerdan la ne-
cesidad de completar los progra-
mas de estímulo a la demanda con 
medidas fiscales que impulsen el 

ritmo de electrificación de las flo-
tas para poder acelerar el cumpli-
miento de los objetivos de descar-
bonización. 

Por tipo de propulsión, las matri-
culaciones de vehículos 100% eléc-
tricos de todo tipo (turismos, dos 

ruedas, comerciales e industriales) 
subieron un 79,4% hasta agosto, 
situándose en las 76.327 unidades 
matriculadas. Solo en el mes pasa-
do, crecieron un 120,5%, con un 
total de 8.314 unidades. 

En un análisis establecido por 
tipo de vehículo comprado, las ma-
triculaciones de turismos 100% 
eléctricos registraron una impor-
tante subida del 94,5% hasta agos-
to, con un total de 63.391 unida-
des.  De su lado, solo durante el pa-
sado mes de agosto, las matricula-
ciones de vehículos eléctricos al-
canzaron los 7.147 ejemplares, lo 
que supone más que duplicar la ci-

fra respecto al mismo mes del año 
anterior (con un incremento del 
160,5%). 

Por su parte, las matriculaciones 
de ciclomotores eléctricos siguen 
su tendencia a la baja y cayeron un 
68,8% durante el pasado mes, has-
ta situarse en 93 unidades. Hasta 
agosto acumulan una caída del 
16,6%, hasta situarse en las 1.437 
unidades matriculadas. 

En su caso, las matriculaciones 
de motocicletas cero emisiones cre-
cieron un 13,8% durante el mes pa-
sado, con 430 unidades. En lo que 
va de año acumulan un crecimien-
to del 25%, con un total de 4.393 

unidades matriculadas. 
En tanto, las matriculaciones de 

furgonetas eléctricas suben un 
135,4% en agosto. En concreto, se 
situaron en las 492 unidades ven-
didas. En lo que va de ejercicio, sus 
ventas acumulan un aumento del 
72%, con un total de 5.540 uni-
dades. 

Por su parte, los vehículos hí-
bridos enchufables registraron un 
incremento del 173,5% durante el 
pasado mes, hasta alcanzar las 
8.318 unidades. En el acumulado, 
aumentan un 105,5%, con un to-
tal de 79.869 unidades hasta agos-
to.

Un conductor recarga su coche eléctrico en su garaje.  L.R.

MERCADO. Las matriculaciones de híbridos y eléctricos repuntan un 144% en agosto y suben un 92% en el año

Un salvavidas para España que rompe 
con la tendencia del Viejo Continente

ECONOMÍA. El Plan Moves hace que el español sea el único de los grandes mercados que crece

Varios automóviles eléctricos en una estación de recarga.  L.R.

El Moves III eleva las ventas de los electrificados

Una de cada cuatro 
matriculaciones de 
turismos registradas en 
agosto correspondieron 
a modelos electrificados
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